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Traditionnellement, la fiscalité est considérée comme la premicre — voire
Punique - cause du succés rencontré en France par |’assurance-vie au cours des
vingt-cinq derniéres années. Or, ce succes ne saurait sérieusement étre princi-
palement imputé a d’éventuels priviléges fiscaux dont bénéficierait I’assurance-
Vi,

A Panalyse, sur la longue durée - la seule pertinente pour un assureur de
personnes - la fiscalité s’avére une condition nécessaire mais non suffisante a
expliquer le sucees de ’assurance-vie.

Ainsi, au cours des années 1960 et 1970, ’assurance-vie constituait-elle un
placement marginal pour les ménages francais. Elle recueillait moins de 5 % de
I’épargne en flux annuel'. Or, a cette époque, les capitaux transmis au titre
d’une assurance en cas de décés éraient intégralement exonérés de droits de suc-
cession — sans aucune réserve ou limite — et les produits des contrats d’assu-
rance-vie n’étaient pas assujettis a I'impot sur le revenu (sans méme de condition
liée 4 la durée du placement réalisé). Enfin, le versement des primes ouvrait
droit, selon les périodes, 4 une réduction d’impbt ou a une déduction fiscale
fort significative (I’équivalent actuel de plusieurs milliers d’euros).

La relative médiocrité des rendements offerts par les contrats d’assurance-
vie commercialisés au cours de cette période — par suite, tant des chargements
pratiqués que d’une conjoncture financiére maussade — était telle qu’en 1979
Pexonération de leurs produits de I'impét sur le revenu apparaissait naturelle.

= Auteur, aux éditions de I’Argus, de La fiscalité des assurances de personnes. Premier prix
de PAIDA.

1. 2% en 1971, selon la Commission d’étude sur ’épargne des ménages, présidée par
Wilfrid Baumgartner.



2 FISCALITE ET ASSURANCE-VIE

Elle ne devait pas méme étre analysée par le Conseil des imp6ts’ comme une
mesure dérogatoire, pouvant étre qualifiée de « dépense fiscale ».

Inversement, les années 1980 et 1990 ont vu - sans empécher le remarquable
développement de I’assurance-vie — I'assujettissement aux droits d’enregistre-
ment des capitaux payés par les compagnies d’assurance a la suite du déces de
leurs assurés’® et a I'impdt sur le revenu des produits des contrats d’assurance-
vie/épargne* - méme si, selon le XXI¢ rapport du Conseil des imp6ts®, I'exone-
ration des produits attachée aux bons ou contrats de capitalisation constitue la
seconde plus importante des dépenses fiscales® -, enfin la non-indexation, puis
la suppression de la réduction d’imp6t liée au versement de primes d’assurance-
vie/épargne’.

En réalité, le succes de I’assurance-vie découle essentiellement d’une révolu-
tion de loffre contractuelle & 'aube des années 1980 (I) et de la formidable
adéquation des fonds en euros a une phase de baisse exceptionnelle des taux
longs (de 1981 a 2005) (II).

Cet outil, plébiscité par les Frangais pour la préparation de leur retraite et la
protection de leurs proches, appelle alors simplement une fiscalité pérenne
(IIT), Poubli des menaces pendantes (IV), un terme immédiat au « vibrion-
nisme » du législateur (V) et I'abandon de toute pulsion en matiére de rétroac-
tivité (VI), malheureusement récemment écartée (VII).

I - LA VERITABLE ORIGINE DU SUCCES
LA REVOLUTION DE L’OFFRE CONTRACTUELLE

Le succes de ’assurance-vie découle, pour I'essentiel, des qualités financiéres
intrinséques des contrats d’assurance-vie modernes.

Cette véritable révolution fut initiée par des associations d’épargnants telle
que ’AFER. Au terme actuel de cette évolution - avec naturellement quelques
exceptions, en voie de résorption — le marché francais se caractérise, surtout a
I’aune de I'Europe, par I'exceptionnelle qualité de son offre contractuelle.

Ainsi, les contrats d’assurance-vie les plus modernes prévoient-ils doréna-
vant, au plus grand profit de leurs souscripteurs :

- une remarquable souplesse de leur mode d’alimentation. Les versements
peuvent ainsi prendre la forme de primes uniques, programmeées ou encore
« libres »;

Cf. son quatriéme rapport consacré i I'impot sur le revenu.
CGl, art. 757 Bet 990 1,
COL art, 125 OA.
. Sept. 2003, p. 16.
6. Avec une estimation de 3200 M € pour 2008. Cf. budget pluriannuel 2009-2011,
annexe I'V.
7. CGI, art. 199 septies.
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